Relatorio aos Consumidores

Vocé
Va Ter
Roupas
Sempre Passadas

Qual é o exato valor désse novo processo de tratar as

roupas para que elas se conservem sempre passadas?

Don WHARTON

é« MAIOR DESCOBERTA relaciona-
da com tecidos desde o adven-

to das fibras artificiais”, diz o

Daily News Record, biblia do comér-
cio de roupas masculinas nos Estados
Unidos. “Uma revolugio capital na
indistria dos tecidos e da indumen-
tdria”, afirma Business Week. “O
maior acontecimento no setor téxtil
depois do aparecimento das meias
de nylon”, declara American Fabrics.
Todas essas referéncias foram fei-
tas as roupas permanentemente pas-
sadas, isto é, a0 método mais recente
de fabricar roupas que ndo precisam
ser passadas a ferro. Serdo destituidas
de fundamento essas alegagoes, se-

melhantemente ao que aconteceu
com o alarido de falsas promessas
ouvido hé alguns anos sdbre os teci-
dos que ndo precisavam ser passados
a ferro? De modo nenhum. Foi essa a
conclusdo a que chegaram os enten-
didos s6bre essa descoberta que esta
rapidamente se transformando em
uma das grandes inddstrias dos Es-
tados Unidos.

O ndvo processo se vem propa-
gando de modo sensacional. H4 dois
anos nao havia nem o nome de rou-
pas ‘‘permanentemente passadas’
(ou ‘‘duradouramente passadas’’; co-
mo querem alguns que alegam que
neste mundo nada ¢ “permanente”).
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E a expressio mais empregada no
setor de roupas masculinas para es-
porte e trabalho, tendo ingressado
também no comércio masculino de
camisas socials € esportes, N0 campo
de roupas femininas e infantis, rou-
pas de cama, casacos, pijamas € ca-
pas de chuva. No catilogo do outo-
no de 1964 da Montgomery Ward
& Co., casa de vendas pelo reembdl-
so postal, ndo havia a menor referén-
cia a roupas permanentemente passa-
das. Entretanto, 14 paginas do cata-
logo do outono de 1965 estio reple-
tas com a relacdo de artigos perma-
nentemente passados. Nos nove pri-
meiros meses de 1965, uma sé loja
do Texas vendeu 22 000 calgas per-
manentemente passadas. Em cérca
de 433 milhdes de calcas de homens
e rapazes a serem vendidas neste
ano nos Estados Unidos, calcula-se
que aproximadamente 200 milhdes
serdo permanentemente passadas, o
mesmo acontecendo com 131 mi-
lhdes dos 474 milhdes de camisas
sociais e esportes que serdo vendidas
naquele pais.

O impulso para ésse desenvolvi-
mento, que ja abrange no minimo
quatro trilhdes de cruzeiros de mer-
cadorias, ‘pode ser atribuido a um
pequeno fabricante de roupas de es-
porte para mulheres. H4d cérca de
12 anos essa firma, a Koret da Cali-
férnia, comecou a fazer saias com
pregas permanentes. Os técnicos da
Koret impregnavam os tecidos de
algoddo com uma mistura de resinas
especiais e faziam as saias com o teci-
do assim tratado. Colocavam depois

a saia num forno e a “‘cozinhavam”
com pregas e tudo. O calor fazia as
resinas reagirem (‘‘curarem’ € o tér-
mo técnico), € a sala conservava as
pregas e resistia a formacgdo de ru-
gas tanto com o UsO quanto com a
lavagem. Curar a roupa depois de
feita parecia um processo muito me-
lhor do que o antigo método usado
em tecidos de algoddo que ndo pre-
cisavam ser passados a ferro, obtidos
POr Um processo que os curava pre-
viamente para depois transforma-los
em roupas.

Parecia que a Koret fizera uma
boa descoberta, de modo que se rea-
lizaram experiéncia com outras rou-
pas de algodio: slacks de mulher,
shorts e bermudas. Mas a Koret dis-
punha de instalagbes de pesquisa
muito limitadas. Tinha de recorrer
para parte do processamento a uma
pequena casa que tingia tapétes em
Sdo Francisco, e certos problemas,
como a tendéncia das cOres a escor-
rerem e o cheiro, estavam acima dos
seus recursos. A Koret tirou patente
do processo, adotou a marca regis-
trada “Koratron” e resolveu dar
autorizacao de uso a fabricantes de
roupas ¢ tecidos em troca de royal-
ties. Ninguém se interessou.

Mas em principios de janeiro de
1963, George Aufderheide, vende-
dor da Companhia Graniteville, fir-
ma produtora de tecidos da Carolina
do Sul, passou pelos escritérios da
Koretem Sio Francisco. Mostraram-
lhe alguns slacks que, depois de 10
lavagens sem passagem a ferro, ain-
da estavam com um vinco excelente
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e ndao estavam amassados. Aufder-
heide pediu dois slacks que néo ti-
vessem sido lavados. Naquela noite,
no motel onde estava hospedado,
mergulhou as roupas na pia e tra-
tou de lava-las. Quando as roupas
secaram, ndo estavam amassadas.
Aufderheide levou as roupas para a
Carolina do Sul, e pouco depois a sua
firma concluiu um acérdo com a
Koret e Levi Strauss, fabricante de
uma marca bem conhecida de cal-
¢as para homens chamadas Levi, para
fazer slacks permanentemente passa-
" dos para homens. A Koret contribui-
ria com o processo ¢ a técnica, a
Graniteville produziria os tecidos
impregnados com as substancias qui-
micas e Levi Strauss. fabricaria as
roupas e as curaria no forno da sua
fabrica de Knoxville, no Tennessee.
O trio trabalhou durante quase um
ano, testando partida sdbre partida
de roupas de experiéncia. Lutaram
com muitos problemas: tintas que
escorriam, cheiros e até uma ten-
déncia do tecido tratado a curar-se
espontaneamente, antes de ser apro-
veitado em roupas. A firma Levi
gastou quase um milhdo e meio de
délares nesse programa antes que os
consumidores pudessem sequer ver
um désses slacks. Por fim, em feve-
reiro de 1964, as primeiras roupas
permanentemente passadas produzi-
das em série—na sua maioria slacks
de algoddo—comegaram a aparecer
nas lojas, sendo logo vendidas e en-
cantando a todos com a aparéncia
de bem passadas que tinham ao sair
das mdquinas domésticas de secar.

Mas houve logo uma nota disso-
nante. Muitos slacks foram devolvi-
dos como defeituosos. O préprio tra-
tamento quimico, que fazia as fibras
de algoddo voltarem a posi¢io mar-
cada quando tinham sido curadas no
forno, as havia enfraquecido. Alguns
slacks se rasgavam nos joelhos e ou-
tros esgarcavam no assento, nos vin-
cos e nas bainhas.

A fébrica Levi voltou a trabalhar
no caso. Em breve féz a Graniteville

produzir tecidos tratados, feitos de

algédio misturado com uma fibra
sintética chamada polyester. As fibras
de algodio, reagindo as substincias
quimicas, continuavam a voltar 4 sua

- forma primitiva, e as fibras de poly-

ester, que ndo tinham sido submeti-
das 2 agdo dessas substincias, propor-
clonavam a resisténcia adicional para
compensar a que o algodio perdia.
As roupas permanentemente passa-
das, j4 estabelecidas numa base fir-
me, estavam em marcha. No final
de 1964 o ntimero de fabricantes de
tecidos e de roupas autorizados a usar
o processo Koratron elevava-se a 55.
Um ano depois subira a 190. Ao mes-
mo tempo varios outros produtores
de tecidos descobriram processos se-
melhantes de curar as roupas. Essas e
outras firmas engendraram também
toda uma série de métodos de cura
prévia dos tecidos bem diferentes
dos usados nos velhos tecidos que
nao precisavam ser passados a ferro.
Fmprcgam agora novas substdn-
cias quimicas em maior quantidade,
de modo a fazer o tratamento durar.
duas a trés vézes mais.
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Adotando o processo de curar pré-
via ou posteriormente a roupa, 0s
17 maiores produtores de tecidos dos
Estados Unidos estdo todos articula-
dos com as roupas permanentemen-
te passadas. Centenas de fabricantes
de roupas compraram ndévo equipa-
mento: fornos automdaticos que tra-
tam 100 dazias de pegas de roupas
por hora e prensas munidas de um
cérebro eletrdnico que processa fi-
chas de contrdle e programa ciclos
de repeti¢do para uma grande varie-
dade de tecidos.

A revolugio estd estendendo-se a
Europa. Uma firma inglésa criou
um-processo de passagem permanen-
te de roupas, algumas tecelagens ale-
mis estdo fazendo experiéncia e dois
fabricantes de roupas da Franga j4
entraram NO ramo.

Os consumidores nio estdo pagan-
do barato pelas roupas passadas per-
manentemente. Em geral o processo
eleva de 1000 a 2 000 cruzeiros o
prego de uma pega. Por outro lado,
os industriais de tecidos reconhecem
que a passagem permanente quase
sempre reduz a durabilidade. Muitas
donas de casa parecem satisfeitas em
pagar mais para nio terem de pas-
sar roupas. Duas grandes cadeias de
lojas de departamentos dos E.U.A.
ja estao vendendo lengdis e fronhas
permanentemente passados, feitos
de uma mistura de polyester e algo-
ddo. Algumas lojas vendem toalhas
de mesa permanentemente passadas.

Mas os consumidores devem estar
prevenidos contra as previsoes oti-
mistas de que os tecidos "passados

permanentemente invadirdo dentro
em breve todos os setores e expulsa-
rio do mercado os outros produtos.
Certos problemas de ordem pratica
permanecem. Por exemplo, o pro-
cesso é contra-indicado para os guar-
danapos, desde que reduz extrema-
mente a absor¢do. Nio se tratou
ainda da produgdo de ternos pas-
sados permanentemente porque ain-
da ndo se descobriu uma maneira
satisfatoria de fazer alteragGes nas
roupas que passaram pelo forno.
(As calgas permanentemente passa-
das sdo feitas em tdo grande varie-
dade de tamanhos que sempre se
encontra alguma que sirva exata-
mente.) Embora o névo processo te-
nha tido grande aceitagdo no setor
das roupas de trabalho, nesse ponto
a falta de absor¢do pode ser também
um inconveniente. A dona de casa
pode adorar as camisas e as calgas
porque dispensam o ferro, mas talvez
o mesmo ndo suceda com a pessoa
que trabalha, se o trabalho a faz suar.

Ha outros fatores que restringem
o uso de roupas permanentemente
passadas. P.J. Fynn, gerente do cen-
tro de an4lise de mercadorias de uma
cadeia de lojas, diz:

—A combinagio do que hi de
melhor em fibras, tecido e tratamen-
to quimico, na confecgdo da roupa,
na passagem e na cura final produz
resultados excelentes, mas € quase
impossivel manter essas condigdes
ideais constantemente na produgido
de milhdes de pegas.

Por conseguinte, ndo abandonem
ainda o ferro de engomar!



e nova
& bonita
¢ Remington

A nova Remington 21 reGne tudo o que vocé espera de uma ma-

quina de escrever: sobriedade e distingdo, em linhas modernas e fun-
cionais. Coéres harmoniosas, para qualquer tipo de decoragdo. E tédas
as caracteristicas mecéanicas que tornam a Remington lider mundial - ha
quase cem anos - em maquinas de escrever.

Chame o, Representante Remington - Ele tera orgulho em lhe mostrar a nova Remington 21,

Formington Fand do Irasil S.A.

Filiais e revendedores nas principais cidades do Pais,




Como é bom saber que, por fim, V. pode ter

um Chevrolet brasileiro na garage de sua casal

11 CHEVROLE

0 VERDADEIRO UTILITARIO BRASILEIRO DE CLASSE!
Y] Produto da General Motors do Brasil S. A.

] Visite o Concessionario Chevrolet autorizado de sua cidade




